
■ 2023年，裕能NMP产量占全球产量的22%，国内产量的27.5%，继续稳固在该领域的全球冠军地位

■ 产品出口至20多个国家和地区，涉及锂电、医药、石化、面板等领域，出口量占自身产能的三成以上

■ 逐步搭建起了自主知识产权体系，获得授权专利51项，其中发明专利15项

■ 电子化学品技术水平在国内处于领先地位，为企业未来新能源材料和电子材料双赛道发展奠定了基础

■ 为满足新能源客户需求，已实现NMP产能国内多点布局，电子化学品方向已完成10余个产品
研发，多个产品实现国产化突破
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十余年间，从籍籍无名到名声大噪，滨州裕能已成长为全球最大NMP生产企业

加速出海，立志成为全球知名NMP综合服务商
滨州日报/滨州网记者 张卫建 刘飞  通讯员 李雅芹 寇慧超

2011年，北海经济开发区成立第2年，一家企业在此落地生根。十余年来，这家企业伴随着北海经济开发区同步
发展，从小到大，由弱到强，从籍籍无名到名声大噪，不经意间，已成长为全球最大NMP生产企业。

这家企业全称，滨州裕能电子材料股份有限公司。

          从零做起从零做起，，NMPNMP产量稳居世界产量稳居世界第一第一
NMP是什么？
这是一种中文名称氮-甲基吡咯

烷酮的有机溶剂，被广泛应用于锂电
池、微电子和半导体、石化、医药等行
业领域。

如果这么解释，您还是一头雾
水，我们也可以宽泛地称之为一种电
子化学品。

“电子化学品就是在集成电路芯
片、显示面板和光伏硅片生产过程中

使用的各种材料的统称，产品质量要
求高，生产难度大，也是目前我国半
导体领域自主能力比较弱的领域。”
滨州裕能电子材料股份有限公司副
总经理宋彦磊介绍，“NMP是一种应
用广泛、性能优越的电子化学品，是
锂电池生产所需的重要材料，也被应
用于导体精密仪器和线路板清洗、电
子清洗、光刻胶、LCD液晶材料等领
域。”

谈及为何选择进军NMP领域，
宋彦磊表示裕能创始人团队是国内较
早从事NMP国产化研发的团队之一。

“20多年前的最初想法就是实现NMP
国产化，满足石化行业对NMP持续增
长的需求。当时国内高端精细化学品
都比较缺乏，我们团队结合区域产业
链优势选择了攻关NMP这一产品。”

就在裕能团队持续研发过程中，
国内新能源锂电池和半导体行业的

快速发展又对NMP产量和质量提出
了更高要求。“我们结合滨州区位优
势、区域产业基础和企业自身技术优
势推动裕能在NMP领域持续领先，
实现了国内NMP行业单套规模、产
品品质多个第一的突破，一跃成为全
球NMP龙头企业。”宋彦磊说。

         从名不见经传到全球最大从名不见经传到全球最大，，得益于裕能坚毅果敢得益于裕能坚毅果敢““走出去走出去””
“我们深知，要想把企业做大做

强，就得走向国际市场。”宋彦磊说。
方向对了，就无惧路途遥远。

“2013年，公司刚成立不久，我们就已
经涉足海外业务，那时候产能较低，品
牌知名度还不高，最初只能尝试通过
国内代理商先把产品推出去。凭借过
硬的品质，裕能的产品一出海就得到
了客户认可，2014年就实现了自营出
口。”裕能公司市场部经理吴玉兰说。

“随着公司不断发展，我们更加
注重海外市场，加大海外布展、参展

力度。通过展会直接接触了海外客
户，一些以前通过贸易商合作的不稳
定业务转为直接合作，提升了自主出
口份额。”吴玉兰介绍。

2019年，对裕能来说是有里程碑意
义的一年。这一年，裕能与韩国载元株
式会社成立合资公司，涉足微电子领域，
正式进入半导体赛道。

裕能与韩国载元的牵手，源自
2018年在韩国举行的一次电池展会。

“在那次展会上，双方实现了高
层互动，载元株式会社看中了我国广

阔新能源市场和裕能NMP稳定的
生产能力。载元株式会社作为三星
独有供应商，深耕半导体行业多年，
有成熟的品控体系，基于双方在市场
和技术方面都有很好的互补性，很快
达成了合作意向。2019年3月，双方
在韩国签署合作协议，当年8月成立
合资公司，电子化学品项目正式启动，
在我市‘拿地即开工’政策支持下，
2021年项目投产运行。”宋彦磊说。

与载元的合作，开启了裕能在海外
市场的新篇章。裕能在韩国本土市占率

迅速提升，产品进入国际锂电池龙头企
业，品牌影响力持续加强。中韩文化的
碰撞，在经营理念、管理模式和品控体系
等多个方面都给了裕能有益启发。

如今，裕能产品出口至日本、韩
国、印度、巴西以及东南亚、中东、欧
洲、台湾地区等20多个国家和地区，
涉及锂电、医药、石化、面板等领域，
出口量占自身产能的三成以上。

2023年，裕能NMP产量占全球
产量的22%，国内产量的27.5%，继
续稳固在该领域的全球冠军地位。

      持续提升持续提升，，让裕能品牌让裕能品牌、、服务扬名世界服务扬名世界
如何看待出海为企业发展带来

的作用？
“温室里长不出参天大树。海外市

场带给我们的不仅是机遇和挑战，更有
磨砺与成长。”吴玉兰说。

裕能和韩国载元正式合作之前，就
已经有近7年的自营出口经验。“‘走出
去’是企业品牌、研发技术和综合实力
的体现，国际市场为企业快速发展注入
了动力和活力。结合各国优势产业，我
们将业务触角深入到各个终端和知名
贸易商。”吴玉兰说，“海外拓展过程也
是经验积累的过程，需要企业在地缘政
治、法律法规、经济形势、外币波动等多
重背景下做好准备并采取行动。”

打铁还需自身硬。更重要的是，
通过与全球顶级业内厂家对标，裕能
认识到了自身不足，锚定了发展的方
向。

出海给裕能带来的最直观影响，
是更加重视自主创新，始终立足于创
新驱动发展战略。“我们每年研发投
入占自身销售收入的3%以上，研发

投入资金持续增长，近3年投资已经
超过1亿元。我们建设了5000平方
米的行业领先的湿电子化学品专业研
发实验室，其中十级洁净实验室是国
内电子化学品领域最高等级；我们配
套了高端研发、测试设备200余台，
为半导体用高等级湿电子化学品开
发奠定了基础。”宋彦磊说。

经过多年不断创新发展，滨州裕能
NMP相关技术被中国石油和化学工业
联合会鉴定为国际先进水平，先后获得
中国石油与化学工业联合会科学技术
进步奖三等奖、滨州市科技进步奖一等
奖等荣誉。

创新驱动，人才是关键。裕能通
过“内部培养+外部引进”人才模式，建
设了一支由长江学者、泰山学者、行业
顶尖教授及青年骨干技术人员等58
人组成的专业研发团队，企业获批“山
东省博士后创新实践基地”，与北京化
工大学、青岛科技大学等行业顶级高
校院所在人才培养、电子化学品开发
等方面达成了长期战略合作，取得了

大量科技成果。
参与产品和技术标准制定是企

业行业地位的体现。裕能先后参与
10余项国内行业标准制定。得益于
10余年在湿电子化学品行业研发实
践，裕能逐步搭建起了自主知识产权
体系，获得授权专利51项，其中发明
专利15项。企业技术中心已获批国
家级研发平台1个、省市级研发平台
4个，公司电子化学品技术水平在国
内处于领先地位，为企业未来新能源
材料和电子材料双赛道发展奠定了
基础。

“在新能源领域，裕能NMP技术
将持续提升，与下游主要客户协同发
展，保持技术和市占率的持续领先；
同时加大电子化学品产品开发力度，
布局更多品种国内半导体行业急需
的有机电子化学品。为满足新能源
客户需求，裕能已经实现NMP产能
国内多点布局，电子化学品方向已完
成10余个产品研发，多个产品实现
国产化突破。”宋彦磊说。

“无论在国内还是国
外，无论是做业务还是做
人，真诚非常重要”

作为勇闯世界的过来人和实践者，对滨州即将出海
和有出海意向的企业，裕能有什么忠告？

“高品质、有竞争力的产品，是企业能‘走出去’的首
要前提；坚持以客户需求为中心的服务理念，会帮助企
业快速获得客户的认可，进而树立良好的企业品牌，获
取更多的客户和市场。”宋彦磊表示。

“无论在国内还是国外，无论是做业务还是做人，
真诚非常重要。”宋彦磊说，“欧洲有家电池客户，与
我们建立合作关系后，非常期盼到裕能参观。有一
次，这家客户因新产线测试，急需一批货。为了解决
客户需求，我们安排专车送到天津机场，并紧急安排
空运。他们收到货物后顺利完成了新产线测试。这
件事，让他们非常感动，专门给裕能发来感谢信，并
诚挚邀请我们去塞尔维亚做客。事后，我们去塞尔维
亚拜访时，得到了他们公司CEO的热情款待，从此结
下了深厚友谊。”

“出海不仅仅是产品推向海外，同时也要让企业品
牌和服务在海外生根发芽。”宋彦磊表示，“裕能将继续
紧跟锂电行业头部客户的发展步伐，建立深度绑定合作
关系，提供更优质产品，努力成为全球知名NMP综合服
务商。”


